
  

Más de 13 mil citas de negocios este año, el alcance de las expos de RX  

• El concepto de Club Elite se ha consolidado como un espacio de generación de relaciones 
comerciales 
 
Por Karla Cedillo* 
 
A medida que el año se aproxima a su fin, decidí escribir este artículo desde el piso de Expo FAC 
2024, una exposición especializada en el sector de las farmacias. Desde ahí pude observar el 
vibrante movimiento de un evento que cobra vida cada año, y al igual que todos los demás que 
organiza RX, tiene como objetivo principal construir y generar oportunidades de negocio para los 
clientes y audiencias, sin importar su lugar de origen o la industria a la que pertenezcan. 

Al recorrer los pasillos, me encontré con uno de los espacios más valiosos de los eventos de RX 
México: la zona de Club Elite. Este programa exclusivo se diseñó para fomentar relaciones 
comerciales efectivas entre nuestros expositores y los compradores calificados que atienden la 
convocatoria. Su propósito es conectar a las personas interesadas en hacer negocios, 
optimizando su tiempo. 

El valor de estas interacciones es indiscutible y cuantificable: tan solo en 2023, los eventos de 
nuestra empresa generaron más de once mil 500 citas de negocios, lo que representó un 
crecimiento del 34% en comparación con 2022. En un contexto donde la recuperación de la 
confianza del consumidor es crucial – especialmente en un mundo postpandemia – estos datos 
adquieren gran relevancia.  

Crecimiento constante 
Durante el 2024, los eventos de nuestra empresa han generado trece mil 154 citas en Club Elite, 
lo que indica un crecimiento del 13% contra el año anterior. Gracias a las citas de negocios 
presenciales, el 75% de los compradores confirmó que cerraría un trato después de las 
reuniones, y el 69% de ellos lo hará en un plazo menor a seis meses. 

Las actividades de Club Elite añaden un valor significativo y ayudan a garantizar el retorno sobre 
la inversión (ROI) de nuestros expositores, ya que el 84% de los participantes en este concepto 
son tomadores de decisiones y recomiendan las compras.  

Estas cifras reflejan la dinámica de las expos y eventos similares, y subrayan la importancia de 
las interacciones cara a cara para fomentar relaciones comerciales, cerrar acuerdos, y generar 
negocios. El aumento en el número de reuniones de este tipo, en los últimos años, sugiere que 
la calidad se ha convertido en un elemento fundamental en el desarrollo de los eventos. 

La tendencia es muy marcada 
Comparado con otros programas de la industria, Club Elite se ha posicionado como una solución 
altamente efectiva para fomentar relaciones comerciales durante las expos y ferias; supera a 
programas similares en términos de generación de citas, tasa de cierre de negocios y calidad del 
perfil de los asistentes. Además, su enfoque en la creación de conexiones significativas lo 
convierte en una opción valiosa para expositores y compradores por igual. 



  

Sin duda, esta tendencia marcará el ritmo al que las reuniones presenciales seguirán apoyando 
el desarrollo de las expos; a medida que los profesionales buscan conexiones más significativas, 
la demanda por eventos que ofrezcan oportunidades de networking efectivas seguirá creciendo. 
En este contexto, los organizadores que prioricen la calidad de las interacciones estarán mejor 
posicionados para atraer a compradores y expositores, y asegurarán su relevancia en un 
mercado altamente competitivo. 

 


